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COMPACT

Forderungsdurchsetzung im Ausland

Marc-André Delp, M.L.E., Rechtsanwalt in Hannover

Im Zuge der internationalen Globalisierung beliefert
heute praktisch jedes Unternehmen Kunden im Aus-
land. Die Durchsetzung von berechtigten Forderun-
gen im Ausland wird oft als problematisch angese-
hen. Das hangt mit vielféltigen Grinden zusammen.
Hierzu gehdren Sprachschwierigkeiten, unterschied-
liche Umgebungsbedingungen und Mentalitaten,
nicht vergleichbare Verfahrensordnungen sowie im
Streitfalle die Beauftragung eines unbekannten
Rechtsanwaltes. Aus diesen Griinden schrecken Un-
ternehmen héaufig davor zurick, ihre Forderungen im
Ausland durchzusetzen. Die Folge sind Forderungs-
ausfalle in betrachtlicher Héhe, die die Liquiditat ei-
nes Unternehmens nachhaltig beeintrdchtigen koén-
nen.

Gerade im Auslandsgeschéft ist die Pravention ent-
scheidend. Diese erfolgt durch internes Forderungs-
management und eine entsprechende Vertragsges-
taltung.

Vertragsgestaltung bei Auslandskunden
Vertragssprache

In einem Vertrag kdnnen die Parteien die Vertrags-
sprache frei bestimmen. |dealerweise lasst sich die
eigene Sprache als Vertragssprache bestimmen.
Sollte sich diese Sprache jedoch nicht durchsetzen
lassen, so ist der Vertrag von fachkundiger Stelle zu
iibersetzen. Eine bloBe einfache Ubersetzung, ggf.
auch mit Internetsuchmaschinen, ist nicht zu empfeh-
len. Ansonsten lauert die Gefahr von falschen Inter-
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pretationen und Bedeutungen sowie Missverstand-
nissen. Auch ist die Ubertragung juristischer Fach-
begriffe duBert schwierig. Sollte es sich um einen
zweisprachigen Vertrag handeln, so ist zwingend die
ouhrende Vertragssprache* zu bestimmen. Bei
sprachlichen Auslegungsproblemen ist damit festge-
legt, welche Sprachfassung vorgeht.

Méglichkeiten der Rechtswahl

Far den Fall eines Rechtsstreits haben die Parteien
die Mdglichkeit, im Vorfeld die Rechtsordnung zu
wahlen, die im Streitfalle angewendet werden soll.
Ohne eine derartige Vereinbarung wird das anwend-
bare Recht durch die Auslegung der Vorschriften des
internationalen Privatrechts ermittelt.

Das wichtigste Recht fir den internationalen Waren-
kauf ist das UN-Kaufrecht. Es handelt sich um ein
einheitliches, internationales, weltweit akzeptiertes
und neutrales Recht. Der gréBte Teil des Exportge-
schafts wird heute mit Vertragsstaaten des UN-
Kaufrechts abgewickelt (derzeit 76 Lander).

Im Exportbereich ist die Anwendung des UN-
Kaufrechts zu empfehlen, weil beispielsweise gegen-
Uber dem deutschen BGB die Haftung des Verkau-
fers weiter eingeschréankt werden kann.

UN-Kaufrecht findet zwischen den Vertragsparteien
im internationalen Handel im Kaufrecht automatisch
Anwendung, da das UN-Kaufrecht ist in das nationa-
le Recht implementiert ist. Der Zusatz ,Es gilt deut-
sches Recht” bedeutet, dass UN-Kaufrecht als lex
spezialis dem BGB und dem HGB dadurch vorgeht.
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Hinsichtlich der Anwendbarkeit des UN-Kaufrechts
muss dieses, wenn es die Vertragsparteien win-
schen, ausdriicklich ausgeschlossen werden. Eine
Formulierungsmdglichkeit dabei ware: ,Es gilt deut-
sches Recht unter Ausschluss des UN-Kaufrechts.”
Der Ausschluss sollte jedoch genau bedacht werden.

Internationale Schiedsgerichtsbarkeit

Fir bestimmte Vertrdge und Streitwerte ist die Ver-
einbarung eines Schiedsgerichts zu empfehlen. Die
Parteien sollten hierbei das Schiedsgericht genau
bestimmen, sowie die Verfahrensordnung und die
Anzahl der Richter benennen. Auch ist der Schied-
sort festzulegen, genauso wie die Sprache des
Schiedsverfahrens. Hierbei ist darauf zu achten, dass
samtliche Dokumente in die gewé&hlte Schiedsspra-
che zu Ubersetzen sind. Internationale Schiedsurteile
sind in der Regel leichter in fremden Landern durch-
zusetzen als nationale zivilrechtliche Urteile. Die
Durchsetzbarkeit richtet sich nach dem im New Yor-
ker Ubereinkommen (iber die Anerkennung und Voll-
streckung ausléndischer Schiedsspriiche und ist seit
dem 07. Juni 1959 in Kraft. Dieses Ubereinkommen
regelt die weltweite Durchsetzung von Schiedsspri-
chen eines Staates im Gebiet eines anderen Staates.

Gerichtsstandsvereinbarung

Der Gerichtsstand ist der Ort, an dem bei gerichtli-
cher Auseinandersetzung Klage erhoben werden
muss. Nach den grundsatzlichen Regelungen der
deutschen Zivilprozessordnung sowie der europai-
schen EuGVVO ist der Wohnsitz des Beklagten der
Gerichtsstand. Hiervon sind gesetzliche Ausnahmen
moglich. Der Verkaufer kann jedoch auch beispiels-
weise mit einer wirksamen Gerichtsstandsvereinba-
rung seinen Firmensitz als Gerichtsort benennen.
Dies hat den Vorteil, dass man die Ablaufe bei Ge-
richt kennt, den Rechtsanwalt des Unternehmens
beauftragen und Zeugen ohne groBe Anreise dem
Gericht prasentieren kann. Bei der Vereinbarung ei-
nes Gerichtsstandes ist jedoch die Frage der Voll-
streckung zu beachten. Wird ein deutscher Titel im
Ausland anerkannt und kann im Land des Schuld-
ners vollstreckt werden, dann steht der Gerichts-
standsvereinbarung des heimatlichen Gerichtsstan-
des nichts entgegen. Sollte eine Anerkennung oder
Vollstreckung des deutschen Titels im Ausland je-
doch nicht gewahrleistet sein, so ist zur Sicherung
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der Vollstreckbarkeit des erlangten Titels eine Pro-
zessfiihrung im Ausland in Betracht zu ziehen.

Far eine vertragliche Gerichtsstandsvereinbarung ist
eine Offnungsklausel zu empfehlen. Mit der Formulie-
rung ,Gerichtsstand ist Hannover® wéare der Klager
ansonsten auf einem Gerichtsstand Hannover feste-
gelegt. Er hat dann keine Méglichkeit, den auslandi-
schen Schuldner an dessen Sitz zu verklagen. Falls
ein deutsches Urteil jedoch im Ausland nicht aner-
kannt wird, fihrt die Wahl des Gerichtsstandes Han-
nover dann dazu, dass der Glaubiger seine Forde-
rung nicht durchsetzen kann. Dies gilt zum Beispiel
bei Schuldnern in Russland oder China.

Mit einer Formulierung ,Gerichtsstand ist nach Wahl
des Verkaufers Hannover oder der Sitz des Kaufers*
kann der Verkaufer jedoch den Gerichtsstand wéahlen
die Vollstreckungsmdglichkeiten  berlicksichtigen.
Gegebenenfalls verzichtet der Verkaufer auf den
heimatlichen Gerichtsstand und legt die Klage am
Sitz des Kaufers im Ausland ein.

Lieferkonditionen

Die Vertragsparteinen sollten die Lieferzeiten und
den Lieferumfang eindeutig bestimmen. Dabei sind
die Transportwege zu beriicksichtigen. Fir einen
Transport, beispielweise Uber verschiedene Lander-
grenzen hinweg, sollte genligend Zeit eingeplant
werden. Ansonsten droht die Gefahr, dass der Ver-
k&ufer mit der Warenlieferung in Verzug geréat.
AuBerdem sollte hinsichtlich der Lieferkonditionen
eine Begrenzung des Verzugsschadens aufgenom-
men werden. Ansonsten haftet der Verkaufer mégli-
cherweise bei falsch kalkulierten Lieferzeiten fir den
Ausfall einer Produktion, wenn die zu liefernden Teile
fur die Produktion benétigt werden.

Auch ist die Verwendung von Incoterms im Trans-
portgeschéft anzuraten. Incoterms sind die einfachen
und Ubersichtlichen Regelungen der Bedingungen
der Transportdurchfiihrung, sie regeln sdmtliche Fra-
gen rund um die Lieferung von Waren. Seit dem Ja-
nuar 2011 gelten die Incoterms in der Fassung 2010.
Die alten Fassungen gelten jedoch weiter, somit ist
fir die Anwendung eine Klarstellung notig, welche
Incoterms angewendet werden sollen. Empfohlen
wird die Verwendung von Incoterms ohne Erganzung
oder Ab&nderung der einzelnen Klauseln. Die Inco-
terms sind so strukturiert, dass sie klare Verpflichtun-
gen fir Kaufer und Verkaufer aufstellen. Weitere Zu-
satzvereinbarungen flihren maéglicherweise dazu,
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dass die klaren Regelungen aufgeweicht werden. Die
Incoterms haben weltweite Akzeptanz, bei einer wirk-
samen Vereinbarung kénnen umsténdliche Regelun-
gen im Kaufvertrag erspart werden.

Wéhrungsklausel

Die Parteien sollten im Vertrag genau regeln, welche
Wahrung dem Vertrag zugrunde gelegt wird. Eben-
falls mit zu regeln ist, wie sich die Tragung des Wéh-
rungsrisikos darstellt. Es muss festgelegt werden,
wer das Wéhrungsrisiko tragt, ggf. muss es der Ver-
kaufer bei seiner Vertragsgestaltung bzw. Angebots-
erstellung berticksichtigen oder aber eine gesonderte
Wahrungsabsicherung treffen.

Eigentumsvorbehalt

Der Verkaufer sollte sich in den Kaufvertragen einen
Eigentumsvorbehalt bis zur Zahlung des Kaufpreises
vorbehalten. Dabei sind einige Besonderheiten zu
beachten. Die Vereinbarung eines Eigentumsvorbe-
halts erstmals auf dem Lieferschein ist nur dann
wirksam, wenn der Verkaufer nicht widerspricht. Ein
Eigentumsvorbehalt erstmals auf der Rechnung ist
hingegen unwirksam. Die Wirksamkeit des Eigen-
tumsvorbehaltes richtet sich unabhangig von getrof-
fenen Rechtswahlklauseln nach dem Recht des Lan-
des, in dem sich die Vorbehaltsware befindet. Dies
fihrt zu Problemen, wenn der deutsche Eigentums-
vorbehalt im Exportland nicht anerkannt wird. Grund-
satzlich ist eine Art Pfandrecht jedoch in jedem Land
bekannt.

Jedoch sollte sich der Verk&ufer nicht alleine auf den
Eigentumsvorbehalt als dingliches Sicherungsrecht
verlassen. Dazu ist dieser nicht ausgelegt und nicht
entsprechend durchsetzbar. Mit einem wirksam ver-
einbarten Eigentumsvorbehalt kann sich jedoch ein
Glaubiger im Insolvenzverfahren des Schuldners ei-
ne bessere Position verschaffen, weil er mit diesem
Sicherungsmittel als bevorrechtigter Glaubiger einge-
stuft wird und damit nicht zu den ungesicherten
Glaubigern zahlt, die oftmals ohne Quotenzahlung
bleiben.

Der Verkaufer muss eine Forderungen anderweitig
absichern mittels Dokumenteninkasso, Vorauskasse
oder bestatigte unwiderrufliche Akkreditive. Bei ei-
nem derartigen Akkreditiv hat der Exporteur einen
direkten Zahlungsanspruch gegen die benannte
Bank, die wirtschaftliche Situation des Kaufers ist
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dann nicht mehr relevant. Das Dokumenteninkasso
wird im Verhaltnis zum Akkreditiv aus Kostengriinden
eingesetzt, jedoch besteht hier nicht die Sicherheit,
dass der Kaufer die Dokumente tats&chlich Uber-
nimmt und den Kaufpreis bezahlt. Eine Vorauskasse
ist die sicherste Losung, da die Ware zum Zeitpunkt
der Lieferung bereits bezahlt ist.

Allgemeine Geschéftsbedingungen

Die einzelnen Vertragspunkte lassen sich auch mit-
tels allgemeiner Geschéftsbedingungen (AGB) ver-
einbaren. Im Auslandsgeschéft muss der Verwender
besonders auf die Formalien achten: Die AGB mus-
sen dem Vertragspartner in einer Sprache zur
Kenntnis gebracht werden, die dieser versteht, sie
sollten zumindest in der Korrespondenzsprache Eng-
lisch vorgelegt werden. Fiir die Giiltigkeit muss der
Kunde die AGB zur Kenntnis genommen haben. Sie
dirfen daher nicht erst mit der Rechnung versandt
werden, sondern sind zu Beginn der Geschaftsbe-
ziehung einzubeziehen. Aus diesem Grunde ist es
ratsam vom Kunden eine schriftliche Bestatigung zu
erhalten, dass dieser die AGB anerkennt. Damit er-
Ubrigt sich die Prifung, ob die AGB wirksam in den
Vertrag einbezogen worden sind. Auch kann der
Kunde nicht den Einwand vorbringen, dass er die
AGB nie erhalten hat und auch keine Kenntnis davon
hatte.

Forderungsmanagement im Unternehmen

Ein funktionierendes Forderungsmanagement im Un-
ternehmen erfordert, dass der Verkdufer seine Kun-
den kontrolliert. Neue Kunden sollten vor einer ersten
Lieferung genauestens Uberpruft werden. Hierzu sind
zuverlassige und gegebenenfalls verschiedene Wirt-
schaftsauskiinfte einzuholen. Das gleiche gilt, wenn
auch bei Stammkunden plétzlich Zahlungen stocken.
Aufmerksamkeit ist geboten, wenn der Kunde von
seinem Ublichen Bestellschema abweicht - zum Bei-
spiel einen uniblichen GroBauftrag platziert.

Sollte ein Kunde nicht unverziglich zahlen und die
gesetzten Zahlungsziele verstreichen lassen, muss
der Verkaufer ihn konsequent mahnen. Dabei er die
Mahnstufen und die Anzahl der Mahnungen auf zwei
bis drei begrenzen. Bleiben diese erfolglos, empfiehlt
sich die Abgabe der Forderungseinziechung an
Rechtsanwélte oder Inkassobiros. Ab diesem Zeit-
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punkt sollte der Verkdufer keine eigenen Schritte
mehr unternehmen und keine Verhandlungen mit
dem Schuldner mehr fUhren.

Forderungseinzug im In- und Ausland

Bei Zustandigkeit der deutschen Gerichte kann mit
Mahn- und Gerichtsverfahren ein Titel vor einem
deutschen Gericht gegen einen Schuldner erwirkt
werden. Dieser Titel kann dann in der Européischen
Union nach den Regelungen nach der EuGVVO voll-
streckt werden.

Far in Deutschland titulierte unbestrittene Forderun-
gen (z. B. Versaumnisurteil) kann der Glaubiger bei
Gericht eine zuséatzliche Bestatigung als européi-
scher Vollstreckungstitel einholen. Der Titel ist dann
im betreffenden EU-Vollstreckungsland nach den
nationalen Regelungen vollstreckbar, eine gesonder-
te Vollstreckbarerklarung ist nicht erforderlich.

Seit 2008 steht nun auch zusétzlich das européische
Mahnverfahren zur Verfligung, dieses ahnelt dem
deutschen Mahnverfahren und kann langwierige Ge-
richtsverfahren im Ausland vermeiden. Das européi-
sche Mahnverfahren wird mit einem standardisierten
Antrag auf Erlass einen europdischen Zahlungsbe-
fehls eingeleitet.

Geringfligige Forderungen bis zu einem Streitwert
von 2.000 EUR kann der Glaubiger seit Januar 2009
auch im Wege eines verkiirzten Gerichtsverfahrens
titulieren lassen. Das Verfahren steht fir grenzuber-
schreitende Rechtssachen zur Verfigung, zumindest
eine der Parteien muss ihren Sitz in einem anderen
Mitgliedstaat haben. Auch dieses Verfahren ist stan-
dardisiert mit Formblattern einzuleiten.

AuBerhalb des Gebietes der Europaischen Union
kénnen auch Klageverfahren vor Ort im Land des
Schuldners zur Titulierung der Glaubigerforderung
fahren.

Zusammenfassung

Eine sorgfaltige Vertragsgestaltung und die Einhal-
tung einiger wichtiger Regeln starkt die Rechtspositi-
onen des Lieferanten ins Ausland bereits im Vorfeld.
Ein schnelle und strukturierte Vorgehensweise bei
Zahlungsstérungen hilft Ausféalle zu verringen

Oktober 2011

caston.info

Mehrere tausend Beitrdge zu Recht & Wirtschaft Internati-
onal finden Sie kostenfrei im Internet bei caston.info. Dort
kénnen Sie nach Schlagwort und Sachgebieten recherchie-
ren. Unsere Titelliste erhalten Sie auch per Mail.

HERAUSGEBER

HERFURTH & PARTNER Rechtsanwaltsgesellschaft mbH
Luisenstr. 5, D-30159 Hannover

Fon 0511-30756-O Fax 0511-30756-10

Mail info@herfurth.de Web www.herfurth.de

Hannover - Géttingen - Briissel -
Member of the ALLIURIS GROUP, Brussels

REDAKTION

Leitung: Ulrich Herfurth, Rechtsanwalt, zugelassen in Hannover
und Brussel (verantw.); Petra Maria Debring, Rechtsanwaltin, FA
fur Steuerrecht

Mitarbeit: Angelika Herfurth, Rechtsanwaltin, FA fir Familienrecht;
Jens-Uwe Heuer, Rechtsanwalt; Sibyll Hollunder-Reese, M.B.L.
(HSG), Rechtsanwaltin; Thomas Gabriel, Rechtsanwalt; JUDr.
Yvona Keiper-Rampakova, Juristin (CR); Dr. Jona Aravind Dohr-
mann, Rechtsanwalt; Marc-André Delp, M.L.E., Rechtsanwalt;
Maimiti Cohen-Solal, Avocat (FR), Attorney at Law (USA); Alexia
Calleja Cabeza, Abogada (ES); Michael Chidekel, LL.M. Adwokat
(RS); Prof. Dr. jur. Frank-Rudiger Jach, Hochschulprofessor; Dr.
jur. Christiane Triie, LL.M. (East Anglia), Assessor jur.; Uzunma
Bergmann, LL.M., Attorney at Law (USA), Solicitor (England &
Wales); Cord Meyer, Rechtsanwalt; Martin Heitmdiller, Rechtsan-
walt, Maitre en Droit (FR); Zheng Zhou, Rechtsanwaltin, Juristin
(China); Dr. jur. Jorge Albites-Bedoya, LL.M., Abogado (VEN);
Dr. jur. Lutz Kniprath, M.A., Rechtsanwalt

KORRESPONDENTEN

u.a. Amsterdam, Athen, Bratislawa, Brissel, Budapest, Bukarest,
Helsinki, Istanbul, Kiew, Kopenhagen, Lissabon, London, Luxem-
burg, Mailand, Madrid, Moskau, Oslo, Paris, Prag, Sofia, Stock-
holm, Warschau, Wien, Zug, New York, Toronto, Mexico City, Sao
Paulo, Buenos Aires, Dubai, Kairo, New Delhi, Bangkok, Singapur,
Peking, Tokio, Sydney.

VERLAG

CASTON GmbH, Law & Business Information
Luisenstr. 5, D-30159 Hannover,

Fon 0511 - 30756-50, Fax 0511 - 30756-60

Mail info@caston.info Web www.caston.info

Alle Angaben erfolgen nach bestem Wissen; die Haftung ist auf
Vorsatz und grobe Fahrlassigkeit beschrankt. Wiedergabe, auch
auszugsweise, nur mit Genehmigung der Herausgeber.

HERAUSGEBER SEIT 1988 HERFURTH & PARTNER ' RECHTSANWALTE ~HANNOVER GOTTINGEN BRUSSEL




